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Editorial

Sehr geehrte Kundinnen und Kunden
Liebe Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter

Die Welt verandert sich kontinuierlich und so entwickelt sich auch Schlagenhauf immer weiter.
Im vorliegenden Magazin erhalten Sie Einblicke in unseren Alltag, unsere vielseitigen Projekte und
weitere Themen rund um unser Handwerk.

Wie kommt es, dass dieses Mal eine Lernende unserer Firma das Editorial fiir unsere Hauszeitung
schreibt? Wir Lernenden sind die Zukunft des Handwerks und somit sind wir auch fur unseren Betrieb
wegweisend. Als Malerlernende bei Schlagenhauf Gbernimmt man schon friih selber Verantwortung.
Diese Verantwortung zeigt sich in den zahlreichen Projekten, welche wir selbststandig realisieren dlrfen.
Und nun auch beim Einleitungstext des Schlagenhauf Magazins.

Bei unserer spannenden Baustelle in Rotkreuz nutzen wir die neue Technologie «Building Information
Modeling (BIM)». Mit dieser innovativen Methode sind alle Informationen zur Baustelle fur jede Arbeitsgattung
und jeden Mitarbeitenden jederzeit digital abrufbar. So weiss unser Projektleiter, welche Materialien
verwendet werden oder wann welche Arbeiten anfallen. Erfahren Sie auf den nachfolgenden Seiten mehr
Uber BIM und wie diese Technik uns mehr Planungssicherheit und Effizienz verschafft.

Suchen Sie neue Inspiration, wie Sie |hr Bauprojekt gestalten kdnnen? In unserem Musterraum visualisieren
und entwickeln wir lhre Vorstellungen anhand von Beispielen weiter. Besuchen Sie uns in Wetzikon und wir
suchen gemeinsam eine kreative Losung. Stellen Sie sich die Oberflachen in lhren RGumen selbst zusammen
und testen Sie verschiedene Farb- und Materialkombinationen. Nebenbei erhalten Sie gleichzeitig wichtige
Informationen zu verschiedenen Techniken und Spezialdienstleistungen.

Bei Schlagenhauf entwickeln wir nicht nur neue Methoden und Techniken, auch unsere Mitarbeitenden
sorgen dafiir, dass sich das Unternehmen standig weiterentwickelt. Lesen Sie, wie Markus Nyfeler

vom Fussballprofi zum Geschéaftsfuhrer wurde, welche Parallelen ihm aufgefallen sind und wie es dazu kam,
dass er den Ball mit dem Pinsel austauschte.

Herzlichen Dank, dass Sie uns mit lhrem Vertrauen und Interesse tatkraftig unterstitzen. Nun wiinsche ich
lhnen eine spannende Lektlre.

.61/71/}211/

Nicole Wegener, Malerlernende 2. Lehrjahr



Thema

Ein Tag im Leben eines Bodenlegers

."Beim Bodenbelag ist heute so einiges moglich. Damit Sie bei der grossen Auswahl an Material,

Muster und Farbe die passende Losung finden, beraten Sie die Bodenleger der Top Design AG
und sorgen fiir die fachgerechte Verlegung oder Renovation des Untergrunds. Dabei muss ein Boden
nicht nur schon aus_seht_an_, §onde_rn auch optimal auf den Verwendungszweck ausgerichtet sein.

Ob Parkett, Laminat oder textile Bodenbelage, es gibt viele Mog-
lichkeiten, wie ein Bodenbelag ausgestaltet werden kann. Die
Experten bei der Auswahl und Verlegung einer neuen Unterlage
sind die Bodenleger - bei Schlagenhauf sind dies die Spezia-
listen der Top Design AG. Sie beraten und begleiten jeden Kun- — =
den wahrend der Bauphase und gehen dabei auf dessen indivi-
duellen Bedurfnisse ein.

Hart oder weich? e
Grundsatzlich lassen sich die Belage im Innenbereich in Hart- = =
und Textilbelage kategorisieren. Der Klassiker unter den Hart-

belagen ist der Parkettboden, der sich durch seine Langlebigkeit

und eine natlrliche Trittschalldammung auszeichnet. Daneben = —

ist auch die etwas preisgiinstigere Alternative aus Laminatsehr = — = ===~ = =
beliebt. Laminatbdden sind pflegeleicht und kénnen bei Bedarf -
schnell verlegt werden. Weiter bietet Top Design auch neuere
Trends wie etwa Korkbdden, die vor allem durch die Verwendung
in Kinderzimmern bekannt sind. Wer einen besonders robusten
und pflegeleichten Bodenbelag sucht, findet in Linoleum, CV/
PVC oder Vinyl eine ideale Loésung. T

Textilbéden wie Teppiche schaffen eine warme Atmosphare und
bringen eine vorteilhafte Akustik in die Raume. Interessante
Varianten sind Filz- oder Kugelgarnteppiche. Diese zeichnen sich —==

Ein Tag mit: Beni Perruso ist
seit 20 Jahren Bodenleger
und arbeitet seit einem Jahr
als Projektleiter bei der Top
Design AG in Zrich.



e — - Parkett: Beispielsweise bringt er zusatzliche Dielen

e fiir die Reparatur eines Parkettbodens vorbei. —
e e — £ e = = = - -
e 2 = e

Beratung: Oder er bespricht
mit dem Lernenden Colin
Kaufmann die Wahl des
-~ Bodenbelags. Gemeinsam
finden sie die passende -
_ Lésung aus dem vielseitigen— -~
Angebot. =

Vorbereitung: Als Projektleiter besucht er verschiedene Baustellen,
__ist standig mit den Mitarbeitenden in Kontakt und unterstutzt sie, .=~ =
-~ wo immer es nétig ist. * = — i ‘ ’ -
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Teppich: Beim Verlegen eines Teppichs
schauen die Bodenleger besonders auf einen
nahtlosen Anschluss der einzelnen Teile.

Unterwegs: Seinen Tag
plant er selbst. Dabei
muss er stets flexibel ™
bleiben und seinen Plan
auch spontan anpassen

Teamwork: Nach
Abschluss der Arbeiten,
raumen die Bodenleger
gemeinsam auf und
machen den Raum fiir
den Kunden wieder
betriebsbereit.




Gemeinschaft:
In den Mittagspausen

= geniessen die
Handwerkerden
Austausch beim

-~ gemeinsamen Kaffee.

Abschluss: Am Ende des

. Tages freut sich Beni

>
E

- ausgefiihrten Arbeiten und

die zufriedenen Kunden.

e

Perruso uber die sauber

Thema

-~ durch ihre Langlebigkeit aus und sind besonders fur Bliroraum-

lichkeiten sehr gut geeignet. Bei Eingangsbereichen kénnen spe-
zielle Textilbeldge auch als Schmutzfangsystem verlegt werden,
um den Reinigungsaufwand zu reduzieren und die Langlebigkeit
der Bodenbelage zu beglinstigen.

Von der Pflege bis zum Rundum-Paket

Die Top Design AG startete im Jahr 2002 als Zwei-Mann-Betrieb
und gehort heute mit Gber zwoIf Mitarbeitenden und Lernenden
zur Schlagenhauf Gruppe. Fur die Auswahl des Wunschbelags be-
raten die Bodenfachleute ihre Kunden gerne personlich vor Ort
oder im Showroom der Firma in Zirich. Dadurch kann Top Design
sicherstellen, dass der Bodenbelag optimal auf die Wiinsche der
Kunden zugeschnitten ist. So verleiht ein passend gewahlter Bo-
den den Raumen etwa ein schones und angenehmes Wohnge-

- fuhl, eine gute Arbeitsatmosphare oder den richtigen Gehkomfort.

Neben der Verlegung von Bbéden bietet Top Design weitere
Dienstleistungen an. So Ubernehmen die Bodenfachleute auch
Renovations- und Reparaturarbeiten sowie die Pflege- und Reini-
gungstatigkeiten von bestehenden Belagen. Dazu gehéren auch

behandeln von Bbéden fur den optimalen Schutz. Auch die Reno-
vation von Treppen oder das Auffrischen von Terrassenober-
flachen gehort zum Angebot.

~ Als Teil der Schlagenhauf Gruppe verfligt Top Design Uber ein
- breites Netzwerk an internen Bauprofis. Die Kunden profitieren
. von einem kompletten Rundum-Paket fur Oberflachenbehand-

lungen in Innen- und Aussenrdumen. Dabei gewahrt Top Design
als direkter Ansprechpartner einen effizienten Bauablauf, der

. Zeit, Kosten und Nerven spart.

. porentiefe Reinigungen in bewohnten Wohnungen und das Nach-




Know-how

Auge und Hand entscheiden uber
die richtige Oberflache

Geht es um eine neue Farbe oder Oberflache, spielen bei der Auswahl Optik
und Haptik eine wichtige Rolle. Im Musterraum von Schlagenhauf werden Kunden
beraten und sie konnen die vielfaltigen Materialien sehen und anfassen.

Wer einen Innen- oder Aussenraum neu gestalten will, darf
sich mit diversen Fragen rund um die Farbigkeit und die Be-
schaffenheit der Oberflachen beschaftigen. Aber was fir
Méglichkeiten gibt es denn Uberhaupt und welche Farben
und Materialien passen? Meist fehlt fur eine fundierte Ent-
scheidung die Vorstellungskraft sowie das nétige Wissen
rund um die Vielfalt von Farben und Oberflachen. Genau hier
setzt die Firma Schlagenhauf mit ihrem neuen Musterraum
an. Denn im Musterraum kénnen Kunden ihre Oberflachen,
egal, ob im Innen- oder Aussenbereich, anhand von Mustern
und Visualisierungen individuell nach ihren Wlnschen zu-
sammenstellen und sich dabei von den Experten von Schla-
genhauf beraten lassen.

Fiir jeden die passende Losung

Bei einer kostenlosen Erstberatung im Musterraum in Wet-
zikon kénnen die Kunden die gewlinschten Farben und
Oberflachen vor Ort kombinieren und anfassen. Diese visu-
elle und haptische Wahrnehmung gibt den Kunden ein rea-
listisches Abbild der spateren Umsetzung. Zusatzlich erhal-
ten sie Informationen zu den verschiedenen Techniken und
den Vor- und Nachteilen wie beispielsweise der Abrieb-
festigkeit, dem Hellbezugswert oder bauphysikalischen

Kriterien der unterschiedlichen Gestaltungsformen und
Materialien.

Fur Kunden, die sich vertieft mit dem Thema auseinanderset-
zen oder grossere Projekte wie Gesamtsanierungen umsetzen
mochten, besteht ein erweitertes, kostenpflichtiges Beratung-
sangebot. Hierbei steht den Kunden ein Farbgestalter der Fir-
ma Schlagenhauf zur Seite, der sie bei der kompletten Gestal-
tung eines Innen- oder Aussenbereichs unterstitzt. Der Experte
betrachtet dabei das Objekt ganzheitlich und I&sst verschie-
dene Aspekte wie die Farbgebung der Umgebung, die Materi-
alien, das Licht, das Interieur, die Dimensionen und die Historik
des Gebaudes in seine Analyse einfliessen. Daraus konzipiert
er einen Farb- und Materialplan, fertigt Musterplatten an und
erstellt anhand einer 3D-Visualisierung ein realistisches Abbild
des spéateren Resultats. Je nach Kundenwunsch begleitet er
das Projekt auch wahrend der Ausfihrungsphase.

Handwerkliche Vielfalt erméglicht individuelle Losungen

Mit dem Musterraum kann Schlagenhauf einerseits die indivi-
duelle Beratung der Kunden verbessern und optimal unter-
stitzen. Andererseits kdnnen so auch Spezialdienstleistungen,
die es bei der Gestaltung von Innen- und Aussenbereichen

gibt, aufgezeigt werden (siehe Beispiele auf Seite 9). So ist es
etwa moglich, dank einer Bierlasur, eine perfekte Holzimitati-
on zu erstellen oder durch Spachteltechniken wie beispiels-
weise Stucco Veneziano einem Raum ein edles Ambiente zu
verleihen.

Bei der Gestaltung von Oberflachen bietet Schlagenhauf eine
riesige Vielfalt. Kunden kdnnen im Musterraum mit Auge, Hand
und dank dem Know-how der Schlagenhauf Farbberater eine
Losung zusammenstellen, die voll und ganz auf die Bedurf-
nisse zugeschnitten ist. Das Serviceangebot wird laufend aus-
gebaut. So soll der Musterraum kunftig auch virtuell einsehbar
sein. Damit kdnnen sich die Kunden bequem von zu Hause aus
einen ersten Uberblick verschaffen und sich inspirieren lassen.

Benotigen Sie eine Beratung?




Bierlasur Dekorationsmalerei

Marmorimitationen

Tapezieren Kalkschlamme

Stukko
Wormserputz Farbgestaltung

Graffitischutz

Vergolden
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Schaden richtig beheben

Die verputzte Aussenwarmedammung (VAWD) gehort dank ihren vorteilhaften Produkteigen-
schaften zu den haufigsten Fassadensystemen der Schweiz. Richtig verarbeitet, erfreut sie den
Hauseigentiimer fiir eine lange Zeit. In der Vergangenheit wurden die Fassadenprofis von
Schlagenhauf jedoch vermehrt als Experten zur Behebung von Schaden an der Gebaudehiille
beigezogen.

Die verputzte Ausserwarmedammung (VAWD) hat sich seit
ihrer Erfindung vor rund 55 Jahren am Markt etabliert. Durch
die physikalischen Eigenschaften, die vermeintlich einfache
Anwendung und die tiefen Erstellungskosten wird dieses
Dammsystem heute sehr verbreitet eingesetzt. Zudem gilt
das Warmedammverbundsystem als langlebiger Wetter- und
Warmeschutz von Gebauden. Seit einigen Jahren wird die
Firma Schlagenhauf aber immer haufiger zur Beurteilung
und Behebung von Fassadenschaden beigezogen. Diese Ent-
wicklung bestatigt auch eine Studie der ETH ZUrich aus dem
Jahr 2013: Zwei Drittel der Gebaudeschaden und Mangel im
Hochbau sind auf die Gebaudehille und eindringende
Feuchtigkeit zurtuckzufuhren.

Auf Qualitat achten

Der Ursprung der steigenden Anzahl an Schadensanierungen
ist insbesondere in Fehlern bei der Planung oder in der man-
gelhaften Ausfuhrung zu verorten. Haufig werden An- und
Abschllsse nicht korrekt ausgeflihrt oder es werden falsche
Dammplatten verwendet. Uberdies kann eine mangelhafte
Montage zu Verfarbungen oder Schaden im Sockel und Erd-
reich fihren. FUr einen Eigentlimer ist es deshalb umso wich-
tiger, dass er die VAWD von einem qualifizierten Unterneh-
men ausfihren lasst. Ist der Schaden erst angerichtet, kann

Systemaufbau VAWD

er nur noch durch eine Sanierung behoben werden. Hier bie-
tet die Firma Schlagenhauf Hand. Bereits friih haben die Fas-
sadenprofis das BedUrfnis erkannt und sich auf die Sanie-
rung von VAWD spezialisiert. Dank ihrer langjahrigen
Erfahrung verfiigen sie Uber das nétige Fachwissen, um eine
Gebaudehlle nachhaltig zu erneuern.

Ganzheitliche Betrachtung

Wer eine altere Gebaudehiille sanieren will, sollte Uiberlegen,
ob neben der Sanierung der VAWD noch andere Arbeiten, wie
etwa der gleichzeitige Ersatz von alten Fenstern, sinnvoll
sind. Auch sollten energetische Optimierungen in der Pla-
nungsphase geprift werden. Zur Verbesserung der Warme-
dammung kann eine Isolation aufgedoppelt werden, was
den Isolationswert der Fassade zusatzlich erhéht. Die Biin-
delung von Arbeiten sowie deren fachgerechte Ausfihrung
spart nicht nur Zeit und Geld, sondern ermdglicht auch das
optisch beste Resultat, Energieeinsparungen sowie eine ein-
wandfrei funktionierende Aussenhaut.



Die digitale Baustelle

In Rotkreuz entsteht das Gartenhochhaus Aglaya mit liber 80 Eigentumswohnungen.

Der Einsatz von softwarebasierten Planungs- und Umsetzungsmethoden macht das Bauwerk,
bei welchem Schlagenhauf massgeblich beteiligt und fiir die Oberflachen verantwortlich ist,
zum Leuchtturmprojekt fiir die Umsetzung von BIM und Lean Construction Management.

Fur das Bauprojekt Gartenhochhaus Aglaya setzt Zug Estates
in der gesamten Planungs- und Umsetzungsphase auf die Buil-
ding Information Modeling Methode. Bei dieser wird in einem
3D-Modell jeder Puzzlestein des gesamten Hauses nachgebil-
det; eine digitale Kopie, in der zudem die Informationen Uber
jedes Detail gespeichert sind. So ist nicht nur ersichtlich, wo
beispielsweise die Wande stehen, sondern auch die Dicke und
Beschaffenheit des Materials, aus dem diese bestehen. Jeder
Unternehmer, der auf der Baustelle Arbeiten ausfihrt, kann
Uber ein Tablet auf das ausfuhrliche Modell zugreifen. «Damit
ist die digitale Baustelle fur alle Parteien jederzeit aufrufbar»,
fihrt Marianne Limacher, beauftragte Lean Construction
Managerin von der nifty4D GmbH, aus.

Mehr Planungssicherheit

Mit dem Lean Construction Management werden Prozesse
optimal aufeinander abgestimmt und die Effizienz gesteigert.
Dazu werden alle nétigen Arbeitsschritte in kleinere Pakete
unterteilt und in einer digitalen Applikation bereitgestellt. In
dieser Applikation stehen auch die digitalen BIM-Modelle zur
Verfliigung und kdnnen von allen Beteiligten ber ein Tablet
abgerufen werden. So weiss jeder Unternehmer, wahrend
des gesamten Bauablaufes, wann welche Arbeiten anfallen.
«Dies gibt allen Beteiligten mehr Planungssicherheit, wah-
rend kostspielige Leerzeiten auf der Baustelle verhindert
werden kdnnen», beschreibt Limacher nur zwei der vielen

Vorteile dieses Ansatzes. «Die Taktung ist zudem in sehr klei-
ne Schritte unterteilt. Dank den kurzzyklischen Arbeiten lauft
der gesamte Prozess schneller ab.»

Arbeitsschritte in Echtzeit erfassen

Beginnt ein Handwerker einen Task, eroffnet er diesen
gleichzeitig digital in der Applikation und eine Checkliste mit
den einzelnen Arbeitsschritten wird ersichtlich. So wissen
beispielsweise die Gipser oder Maler von Schlagenhauf,
wann welche Wohnung in welcher Qualitat verputzt wird oder
welche Farbe der Maler streichen muss. Ist die Arbeit been-
det, schliesst der Baudienstleister das Paket im System ab.
Somit ist fur alle in Echtzeit nachvollziehbar, welche Arbeiten
bereits abgeschlossen sind und wo es allenfalls zu Verzdge-
rungen kommt. «Probleme in der Planung aber auch auf der
Baustelle werden damit sehr frih erkannt und kénnen ent-
sprechend schnell angegangen werden», ist sich Marianne
Limacher sicher.

Trotz der digitalen Unterstlitzung ist direkte Kommunikation
im Lean Construction Management von entscheidender
Bedeutung. Die Projektleiter der einzelnen Dienstleister
tauschen sich in taglichen Kurzmeetings aus. «Der zwischen-
menschliche Kontakt im interdisziplindren Team ist enorm
wichtig. Denn auf der Baustelle ist nach wie vor Handarbeit
gefragtr, so Marianne Limacher.

Das Gartenhochhaus Aglaya in Rotkreuz wird mit modernsten Methoden
umgesetzt und bietet Platz fir 80 Eigentumswohnungen.
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«Genossenschaftsprojekte sind oft Innovationsorte,

Am Know-how-Lunch im Friihling und Herbst 2018 sorgte die Architektin

Claudia Thiesen mit ihrem spannenden Referat zum Thema «Innovative Wohnformen»
fiir angeregte Diskussionen. Wir haben bei der Referentin nochmals nachgefragt,
wie die Zukunft des Wohnens nun genau aussehen wird.

Claudia Thiesen

betreibt seit 2008 ein Architektur-
buro in Zlrich und ist Vizeprasidentin
der Baugenossenschaft «<mehr als
Wohnenn».

Der Begriff <iInnovative Wohnformen» kann sehr unter-
schiedliche Assoziationen wecken. Was kann darunter
genau verstanden werden?

Die Idee, innovative Wohnformen zu entwickeln, ist eigentlich
durch jungere Genossenschaften wie «Kraftwerkl» ins Rollen
geraten. Der urspringliche Gedanken dahinter war, flr ver-
schiedene Formen des Zusammenlebens auch entspre-
chende Wohnraume zur Verfligung zu stellen. Dabei steht
das Wohnen in der Gemeinschaft im Vordergrund. Inzwischen
gibt es in Zirich einige Genossenschaften, die neue Wohn-
formen wie beispielsweise Cluster-Wohnungen realisiert
haben und in laufenden Projekten innovative Wohnformen
weiterentwickeln, wie zum Beispiel das «Hallenwohnen.

Konnen Sie etwas naher auf diese Wohnformen eingehen?
Was steckt beispielsweise hinter einer Hallenwohnung?

Eine Gruppe mietet eine leere, liberhohe Halle und baut sie
nach ihren BedUrfnissen und Winschen aus. Bereits in den
90er Jahren realisierten junge Menschen auf dem Zircher
Labitzke Areal die «Fabritzke», ein Wohnort mit minimalem
privaten und maximalem gemeinsamen Raum, der auch als
Kulturort fungierte.

Und was ist eine Cluster-Wohnung?

Es handelt sich dabei um eine Wohngemeinschaft, in der
acht bis vierzehn Personen gemeinsam den Haushalt organi-
sieren. Diese Personen lernen sich oft erst Uber das Zusam-
menwohnen kennen.

2012 baute die Genossenschaft Kraftwerkl zwei Cluster-
wohnungen in der Siedlung Heizenholz. Auf dem 2015 fertig
gestellten Hunziker-Areal der Genossenschaft «mehr als
Wohnen» sind in einem der 13 Gebaude elf Cluster-Woh-
nungen untergebracht. Die Wohnung besteht aus mehreren
kleinen Einheiten, die sich um gemeinsam genutzte Flachen
gruppieren. Die Bewohnenden dieser Einheiten kénnen da-
bei selbst entscheiden, ob sie ein oder zwei Zimmer bendti-
gen. Im Gegensatz zu einer herkbmmlichen WG verflgen
diese Wohneinheiten aber jeweils zusatzlich Uber ein kleines
Bad und eine Teekuche. Dadurch wird den Mietern und Mie-
terinnen etwas mehr Privatsphare eingerdumt. Alle Bewoh-
nenden teilen sich eine grosse Klche, ein Wohn- und ein
Esszimmer sowie eine Arbeitsnische.

Weshalb besteht Ihrer Ansicht nach ein Bedarf an
solchen innovativen Wohnformen?

Klassische Genossenschaften fokussieren bislang eher auf
ein traditionelles Familienbild, sprich zwei Elternteile mit Kin-
dern. Der private Wohnungsmarkt sucht haufig zahlungskraf-
tige Mieter und Mieterinnen. Diese Angebote decken jeweils
nur die Bedurfnisse eines bestimmten Lebensabschnittes
oder einer bestimmten Klientel ab. Mit zunehmendem Alter
und wechselnden Lebensbedingungen verandern sich aber
auch die Anforderungen an den eigenen Wohnraum. Ein Stu-
dent hat nicht die gleichen Anspriche an eine Wohnung, wie
eine vierkdpfige Familie. Manchmal hélt das Familienglick
nicht an und man muss sich als alleinerziehender Elternteil
eine neue Wohnung suchen.




an denen Neues ausprobiert wird»

Die jingeren Genossenschaften sind deshalb darum bemiiht,
den Bedirfnissen vieler unterschiedlicher Lebensformen ge-
recht zu werden. Sie schaffen Angebote fur verschiedene Ge-
nerationen, Portemonnaies und Kulturen und bieten Wohn-
raum flr Einzelpersonen, Paare, Familien oder Gruppen, die
zusammenwohnen moéchten.

Welche Vorteile verschaffen innovative Wohnformen

den Bewohnern?

Da bei der Bewohnerschaft der Genossenschaften auf eine
hohe Diversitat geschaut wird, kann den wechselnden Be-
dirfnissen Rechnung getragen werden. Beispielsweise kon-
nen Wohnungen untereinander getauscht werden. Dies er-
laubt es den Bewohnenden, sich langerfristig an einen Ort zu

binden. Die Nachbarschaft und damit das persoénliche Netz-
werk der Bewohner bleibt stabil. Dies ist insbesondere fur
altere Personen wichtig. Da besteht die Gefahr der Vereinsa-
mung. Auch dank gemeinschaftlich gepragter Wohnprojekte
sind sie ein aktiver Teil der Gesellschaft und in das Quartier-
und Siedlungsleben eingebunden. Zuséatzlich haben Genos-
senschaftsmitglieder dank demokratischer Strukturen Ein-
fluss und kdénnen mitbestimmen, wie sich ihre Siedlung
entwickelt. Naturlich gibt es auch Pflichten. So wird beispiels-
weise erwartet, dass sie an Versammlungen teilnehmen und
sich im Alltag engagieren.

Welche Schwierigkeiten ergeben sich bei

der Realisierung solcher Projekte?

Die Genossenschaften tragen ein hdheres Vermietungsrisi-
ko, da man bei der Planung keine Sicherheit dartber hat,
dass das Konzept am Ende angenommen wird. Zudem hat
man einen hoéheren Vermittlungsaufwand, da sich die Per-
sonen, die spater zusammenleben werden, erst einmal fin-
den mussen. Sie mussen sich einig dartber werden, wie sie
ihren Haushalt fihren méchten, was bedeutet, dass im Vor-
feld sehr viele Details diskutiert werden mussen.

Koénnen Sie Trends im Bereich der innovativen
Wohnformen ausmachen?

Ich wiurde eher sagen, dass die gemeinnutzigen Bautrager
zunehmend Stadtteile und Quartiere entwickeln und die neu-

In Clusterwohnungen wird die Kiiche gemeinsam gentzt.
(Fotografin: Ursula Meisser)

Know-how

Grundriss von
Clusterwohnungen
im Hunziker Areal
(Architekt: Duplex
Architekten)

amgnd

artigen Wohnungstypologien nur ein Baustein sind. Genos-
senschaften sind oft innovativ und legen Wert auf Nachhal-
tigkeit. Dies nicht, um Greenwashing zu Marketingzwecken
zu betreiben, sondern um Innovationen zu férdern und flr
die Mietenden Anreize flr einen nachhaltigeren Lebensstil
zu schaffen.

Wie weit ist die Schweiz beziiglich dieser innovativen
Wohnformen im internationalen Vergleich?

Die Schweiz nimmt eine Vorreiterrolle ein. Wir konnten be-
reits viele ldeen umsetzen, die in anderen Landern noch
nicht realisiert worden sind. Ich gehe aber davon aus, dass
sich dieser Vorsprung relativieren wird, da auch Genossen-
schaften in Berlin oder Munchen ldeen aufgegriffen haben
und sie teils weiterentwickeln.



Die Kombination verschiedener
Farben, Techniken und

Materialien sorgen fiir einen
rustikalen Charme.

nen | dt Bu Ifge y

wandige Handarbeit, die Fingerspitzengefiihl bendtigt. Farblich

ebenfalls aufgehellt wurde das Badezimmer im Erdgeschoss.
Wahrend die eine Wand in roter Mineralfarbe fur optische
Warme sorgt, setzt die andere in Gold einen Gegenakzent. In
der Kombination mit dem Betonboden, wird so der Retro-
charme des gesamten Gebaudes widergespiegelt.



Schaufenster

«Der Bauherr hat uns viele Freiheiten
gelassen, so konnten wir mit

unserer Erfahrung und einer gehorigen
Portion Berufsstolz die Farbgestaltung
modernisieren.»

Eric Schwarzler, Geschéaftsfiihrer unserer Tochterfirma Pfleiderer AG

Der Innenbereich behielt seinen rustikalen Charme
und wurde mit modernen Farbakzenten optimal in
Szene gesetzt.

E www.schlagenhauf.ch/referenzen

Mineral- und Betonfarben bringen die verzierte Fassade wieder zum Strahlen.



Markus Nyfeler hat gescha '_ a’l:
unter Ottmar Hitzfeld beim Gra shopp CIub dle Melstekchaft
und den Cup gewonnen und Schweizer Fussballgeschichte -
mitgeschrieben. Heute arbeitet er mit gleicher Leidenschaft bei
Schlagenhauf und zieht Parallelen zum Fussball.

N

= «Wir wollen etwas Tolles aufbauen. Unser Team ist zwar : Sriu AN
klein, doch wir arbeiten gut zusammen und sind immer
auf der Suche nach neuen Herausforderungen.» Dies ist
nicht etwa eine Pausenansprache des ehemaligen Fuss-
ballprofis und Trainers Markus Nyfeler. Sondern es ist die
Beschreibung seines Arbeitsumfeldes als Geschaftsfiih-
rer des Schlagenhauf Malerbetriebs in Winterthur. An-
fang 2018 hat er dort nach zwei Jahren als Projektleiter ey
die Position des Geschaftsflihrers bernommen. «Wir
sind erst seit zwei Jahren in Winterthur tatig, deshalb ist
viel Aufbauarbeit nétig», beschreibt Nyfeler die Situation.
«Dies ist nicht immer einfach, gefallt mir jedoch sehr und
fordert mich jeden Tag neu heraus.»

— e

Zu Schlagenhauf gekommen ist der 52-Jahrige vor
17 Jahren durch einen Fussball-Kollegen, dessen Bruder
bei der Firma arbeitete. Dabei ist ihm die Malerlehre in
seiner Jugend zu Gute gekommen. «Heute setzen viele
Junge voll und ganz auf Fussball. Dies ist sehr riskant,
denn eine Verletzung oder ein sonstiger Ruckschlag kann




Schlagenhauf intern

die Karriere ziemlich schnell beenden. Dann steht man
mit nichts da», sagt Nyfeler auf seine Lehre zurlick-
blickend.

Der unerwartete Aufstieg

Seine Fussballerkarriere fand ihren Ursprung unweit von
Winterthur beim FC Wiesendangen. Mit 20 Jahren wech-
selte er in die erste Liga zum SC Veltheim und dort kam
es im Frahling 1998 zu einem vermeintlich unbedeu-
tenden Vorbereitungsspiel gegen den Grasshoppers Club
Zurich (GC), das Nyfeler jedoch nie mehr vergessen wird:
«Offenbar bin ich bei diesem Spiel positiv aufgefallen und
kurz danach erhielt ich das Angebot, als Profifussballer
beim Schweizer Rekordmeister einzusteigen. Ich konnte
mein Glick kaum fassen und nahm sofort an.»

Wenige Monate spéter lief Nyfeler unter Trainer Ottmar
Hitzfeld und mit Teamkollegen wie Alain Sutter, Andi Egli
und Marcel Koller zu den Spielen auf. Im Umfeld der har-
ten Konkurrenz erarbeitete sich Nyfeler einen Stamm-

platz im Mittelfeld und gewann mit GC bereits in seiner
ersten Saison den Schweizer Meister- und Cup-Titel.
«Heute kann man sich so eine Laufbahn gar nicht mehr
vorstellen. Als vollig Unbekannter kam ich zur damals be-
sten Mannschaft der Schweiz und erreichte mit ihr das,
worauf viele Fussballspieler ihr ganzes Leben lang war-
ten», erzahlt Nyfeler.

Eine neue Leidenschaft entdeckt

Nach zwei Saisons bei GC wechselte er fur zwei weitere
zum FC Wettingen, der damals noch in der héchsten
Schweizer Liga spielte. Von dort wechselte Nyfeler in die
zweithéchste Liga zum FC Winterthur, wo er vier Jahre als
Captain unter anderem mit dem heutigen deutschen
Nationaltrainer Jogi Low spielte. Nach einem weiteren
Wechsel zum FC Gossau in derselben Liga, kam schliess-
lich der Wechsel in die erste Liga zum FC Frauenfeld, wo
er nebenbei eine Stelle als Maler annahm. Wahrend den
nachsten Jahren arbeitete er als Malervorarbeiter, spielte
weiter Fussball und wechselte schliesslich in die Trainer-

position bei unterschiedlichen Vereinen auf Amateur-
basis. «Eine Karriere als Profitrainer war fiir mich nie eine
Option. Als ich meine Arbeit als Maler wieder aufnahm,
war das fur mich genau das Richtige», sagt Nyfeler.

Wertvolle Erfahrungen gemacht

Seine Tatigkeit bei Schlagenhauf vergleicht er gerne mit
seiner Fussball-Karriere. Auch hier musste er hart arbei-
ten und sich die richtigen Ziele stecken, um sich weiterzu-
entwickeln. Heute - als Geschaftsfihrer - findet er sich
im Konkurrenzdruck mit anderen Anbietern wieder und
muss sein eigenes Team aufbauen, um gemeinsam er-
folgreich sein zu kénnen. Die Fussball-Engagements hat
er inzwischen alle aufgegeben, um sich voll und ganz auf
die Arbeit konzentrieren zu kénnen. «Heute bin ich nur
noch ein Fussballfan. Ich bin aber dankbar fir alles, was
ich sowohl in meiner Karriere als Fussballer wie auch
bisher bei meiner Tatigkeit bei Schlagenhauf erleben
durfte. Ich freue mich, die herausfordernden Aufgaben
als Geschaftsfuhrer anzupacken.»
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Allen Jubilaren
herzliche
Gratulation...

\_ Aymen Blili

«Der Kundenkon-
takt ist fur mich
einer der wich-
tigsten Aspekte in
meinem Job.»

Alberto Dominguez
«lch habe ein tolles
Team und ein
vielseitiges
Aufgabengebiet.
Das gefallt mir.»

Nuno Miguel
Goncalves Barroso
«Die Arbeit in
einem super Team
motiviert mich
jeden Tag aufs
Neue.»

Claudia Mettler

«Der familiare

\ Umgang und die
Nahe zum
Handwerk schatze

ich sehr.»

Sergio Passaseo
Jeder Tag ist
anders. Das finde
| ich toll.»

Daniel Petarra

«ch fliihre meine

\ Arbeit mit Leiden-

| schaft und
Begeisterung aus.»

Christoph Pfau

«Die taglich
spannende
Herausforderung
mit meinem Team

schatze ich sehr.»

Pietro Piroso

«Ilch arbeite gerne
in einem innova-
tiven Unterneh-
men wie Schlagen-
hauf.»

Isaj Shala

«Die Arbeit als
Gipser bereitet mir
viel Spass.»

\ Daran
Sivarasalingam
«In meinem Job
kann ich meine
Kreativitat
ausleben.»

Carmine Stifani

«In unserem Team
arbeiten wir Hand
in Hand. Das
begrisse ich.»

Luis Filipe Vilela
Barroso
«Bei Schlagenhauf
komme ich weiter
und kann Verant-
wortung uber-
nehmen.»



Rifet Ejupi

«Die Arbeit als

'\ Kundengipser
lasst mich jeden
Tag gerne auf-

stehen.»

Laura Gyger
\ «Von der Malerler-
nenden zur
-] Projektleiterin im
/ Fassadenbau - wo
geht das sonst?»

\ Mustafa Shpend
«Das positive

richtigen Job
gewahlt habe.»

Marco Riccio

«ch blicke auf 15
spannende Jahre
-] zurlck, die ich nie
missen méchte.»

Giovanni Di Biase
«Die Zeit vergeht
wie im Flug, weil
ich jeden Tag mit
Freude und
Motivation arbeite.»

Davor Kovacic

«Auch nach 20
Jahren macht es
mir grosse Freude,
mit den Kunden
und meinem Team

Zu arbeiten.»

Kurt Lorenz

\ «Zufriedene

\ Kunden machen
mich stolz.»

Vincenzo D’Agnese
«Seit 25 Jahren stehe
ich hinter der Firma
Schlagenhauf.»

Elsbeth Walther

«Das gute Arbeitsklima
in meinem Team machen

Schlagenhauf zu meinem

Wunscharbeitgeber.»

... und besten Dank fur die
langjahrige Treue und Loyalitat!
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Rebekka Bleesz

o Sport o Sport, Real Madrid

o Lesen o Schnee

Andre Gaspar Nikola Dragnic Saverio Fazzalaro Paul Jost - Giulia Kau
o Musik, Sport

o FC Barcelona o Wolken, Kaninchen, Rock Musik
o Real Madrid o Insekten

o Schwimmen
o Ungeduldige Menschen o Kalte




Schlagenhauf intern

Kurznews

Wettbewerb:
Kennen Sie
den Turkisvogel?

Lernende
engagieren sich fiir
Berggemeinden

Quelle: Zoo Zirich, Enzo Franchini

E www.zoo.ch

www.facebook.com/
rolfschlagenhaufag

www.patenschaft
berggemeinden.ch Nichts

verpassen - Schlagenhauf
auf Social Media
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Schlagenhauf intern

A

Miteinander

Um unseren Kunden einen optimalen
Service bieten zu kénnen, legen wir bei
Schlagenhauf intern grossen Wert

auf eine gute Zusammenarbeit und eine
produktive und motivierende Arbeits-
umgebung. Zudem begegnen wir unseren
Kunden gerne auf einer personlichen
Ebene. Aus diesen Griinden organisieren
wir intern und extern diverse Veran-
staltungen oder nehmen an Messen teil,
um das Zusammensein und den Aus-
tausch zu fordern oder um einfach mal
Danke zu sagen.

Meilexpo - Volksfest im Dorfzentrum

An der Meilexpo 2018 im April erhielten die Besucher in
persodnlichen Gesprachen unverbindliche Beratungen und
Informationen rund um die Dienstleistungen von Schla-
genhauf. Als einer von tUber 70 Ausstellern war Schlagen-
hauf mit einem Stand an der Gewerbeausstellung in
Meilen vor Ort. Der Anlass war ein voller Erfolg und lockte
in drei Tagen mehr als 15000 interessierte Besucher an.

Inspiration und Austausch am
Know-how-Lunch

Der Know-how-Lunch steht bei
Schlagenhauf fur spannende Vortrage,
angeregte Diskussionen und schmack-
haftes Essen. Dabei sind alle willkom-
men - egal, ob Kunden, Partner oder
Interessierte. 2018 wagte die Architek-
tin Claudia Thiesen bei der Veranstal-
tung einen Blick Uber den Tellerrand
und zeigte in einem spannenden
Referat mit praktischen Beispielen
auf, wie kinftige Wohnformen
aussehen koénnten.




FrEt_H:f;E

L

fiude!

['_T_%_'_'-

Parketl

«Hopp Schwiiz!»

Schlagenhauf sorgte wahrend der WM als Sponsor des Public
Viewings in Uster fur gemeinsame Fussballmomente. Die Betriebe
in Wetzikon und RUti luden an drei Spieltagen Kunden in die
VIP-Loge ein. Dort fieberten sie mit der Schweizer Nationalmann-
schaft mit und genossen das gemeinsame Fachsimpeln.

Die Reise beginnt im Lager

Unsere neuen Lernenden verbringen
ihren Neueinstieg bei Schlagenhauf
traditionell in einem drei-tagigen
Lager. Dort erfahren sie, was sie bei
Schlagenhauf erwartet und erhalten
erste Schulungen zum Thema
Arbeitssicherheit. Zudem lernen sie
ihre Mitlernenden schon mal
kennen, bevor sie dann in die
unterschiedlichen Betriebe gehen.

Schlagenhauf intern




Malerarbeiten : Spritzwerk = Tapeten #*Farbberatung # Schimmelsanierung * Dekorationsmalerei # Fassadenreinigung

Gipserarbeiten i Abriebe & Verputze : Leicht- & Trockenbau : Ausflocken # Akustik # Stuckaturen & Profilstabe
Kundenmaurer und Plattenarbeiten # Keramische Wand- und Bodenbelage # Natursteine

Hinterluftete Fassadensysteme : Eternit # Naturstein # Keramik :# verputzt hinterluftet

Verputzte Aussenwarmedammungen # Mineralische Systeme : Polystyrolsysteme

Geriistbau # Fassadengeriiste # Flachengeruste :# Rollgeriiste

Gesamtsanierungen # Gebaudehillensanierung # Innensanierung

Bodenbelage # Parkett = Hartbelage # Textilbelage

SCHLAGENHAUF

Rolf Schlagenhauf AG

Seestrasse 1013, 8706 Meilen

Telefon: 0848 044 044, Fax: 0848 044 045
info@schlagenhauf.ch, www.schlagenhauf.ch

#+ Meilen (Hauptsitz) = Adliswil = Baar =+ Effretikon ** Kisnacht ZH
# Luzern ® Ruti = Wetzikon ** Winterthur  Zrich



